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Castillay Leon COOPERATIVAS ASROALIMENTARIAS CASTILAY LEON

Comercializacion en Empresas Agroalimentarias (52 ed.)

Programa

I. Dimensionamiento e integracion cooperativa.

Il. Herramientas de comercializacién:

« Comercializacién y Sastenibilidad econsmics.
 Plicaconde I acivided onral Fian d comerdalzacion
- Andliis del 2

" Detn 4o s parala flacion de precios.

+ Canaloa s comorializasin,

Ill. Estrategias de optimizacion de ventas:

« Implantacion de las bases para una correcta gestion de marca.
- Alanzas: identificasian y gastian.
+ Dissfio de una eslrategia de marke pr desush: dacuad:

Equips cumercial y gestion de vantas.
2 pars d

IV. Procesos comerciales en la distribucién alimentari:

« Lagislacion y sontratos n 1a tadetia alimentaria
- Estructura y descripeion t Is distihucian slmentaria en Espaa.

V. Habilidades y compstencias en actividad comercial:
- Gestitn sfaz de squipos comercises.
~ Fbiidndss de camunicacion

+ Técniess de negasiacisn

© TSonicas ds venta g 3 impacto

+ Saber desarrollar un plan estratégico.

Q Presenciat: Valladsid
+ Conocer el entomo en el que s desarrolla Ia actividad camercial de la coaperativa

+ Identiicar los slementos slave en la comercializacion.
+ Conocer el modo para disefiar Un plan de comercializacish propio.
+ Adquirir sonocimientos para optimizar las ventas actuales.
+ Descubii nuevas posiblidades de comercializacisn (mercados, canales, productos y servicios)
Feana + Aportar técnicas para que el equipo comercial mejore sus habilidades y competencias en ef ambito comereial.
+ Desamallar indicadores para el control de la aciividad comercial de la cooperativa,

+ Conclenciar 1a cooperativa de Ia importancia de Ia actividad de comercializacion y ds las vinculaciones con
tos.

www.ceucyl.com otres departamentas.

+ Mastrar e impatta que la actividad comercial tiene en la sastenibilidad

Dirigido a:
El programa estd especialmente dirigido a los actuales gerentes, téenicos y mandos

de
Personas en plena actividad qus quieran mejorar y adquirir una formacin Integral y especifica para su trabajo qus les permita desarrollar
Unas técnicas de comercialization que san de aplicacion en la mayaria de lss empresas agroalimentarias.

. MPLEA,
Metodologia o v AR

N
Learning from experiance. Las técnicas y conceptos gue se expangan son pLiestos & O@,
en practica a través de sjercicios v dindmicas en el aula. Ademas, se pedira que se L *5 experimentar
apliquen n el pussto de trabajo para que comprusben su eficacia y obtengan 3 D pARKAPRENDER
aprendizajes basados en la experiencia real
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